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Роль OCS

Подбор нужного решения, широкий портфель производителей

Экспертиза, услуги, сервис и поддержка  

Готовые решения: ПАК, Сервер + сеть + ИБ  

Финансирование проекта, наличие на складе 



Департамент систем связи OCS



Любые сетевые решения

Коммутаторы ЦОД, 

IP-фабрики 

Коммутаторы 

доступа 
Маршрутизаторы 

Беспроводные сети Сетевые экраны
Устройства для 

дома и SMB



OCS — это широкая сервисная сеть
и профессиональная команда инженеров

Среднее количество 
успешно решенных 
обращений в год

Источник новых возможностей 5

9000+
Покрытие 

сервисом всей 

продукции OCS

100%
Сервисных 

партнеров по РФ

200
Сервисных

центров по РФ

600+

Сервис OCS

Контрагентов на 

сервисе OCS

900+
Склад ЗИП

$8+ млн



Контекст исследования OCS

Что происходит с рынком 

сетевой инфраструктуры?

Сетевая инфраструктура — основа 

корпоративной ИТ-архитектуры

Рынок прошел фазу перестройки

и стабилизируется

Что происходит сейчас

и куда пойдут инвестиции 

дальше?

?



Методология исследования OCS

Крупный бизнес
выручка от 2 до 25 млрд рублей

Средний бизнес
выручка от 800 млн до 2 млрд рублей

Крупнейшие организации
выручка более 250 млрд рублей

41%27%

32%

Нефть и газ

Связь и медиа

Финансы

Энергетика

Розничная торговля

Онлайн-торговля

Машиностроение

Строительство

Химпром

Транспорт

Металлургия

Медицина

Лёгкая промышленность

12%

11%

11%

9%

8%

8%

7%

6%

5%

5%

5%

5%

5%

185
заказчиков



Как развивается инфраструктура:

рост скоростей

100 Мб/с 8%

1 Гб/с 31%

10 Гб/с

100 Гб/с

35%

18%

400 Гб/с

1Тб/с

4%

4%

Максимальные скорости портов

в корпоративных сетях

Скорости портов, используемые

в коммутаторах ЦОД

С портами 100 Гб

С портами 400 ГбС портами 25 Гб

С портами 200 Гб

62%

27%

37%

6%



Следующий этап развития —

управляемость и автоматизация сети

Использование автоматизации 

Ansible, NetBox, NMS Api

Да

Нет

70%

30%

Используемые системы мониторинга 

управления сетью

NPM-система российского 

производства
50%

NPM-система от 

иностранного поставщика
35%

Собственный софт

Zabbix

22%

22%

Задача отдана на аутсорс 14%



Российские решения:

степень интеграции и потенциал роста

Не внедряли 36%

26-50% — доля российских решений 29%

10-20% — доля российских решений

51-75% — доля российских решений

21%

6%

Менее 10% — доля российских решений

75-100% — доля российских решений 3%

5%



Российские решения:

степень интеграции и потенциал роста

Стадии внедрения российских решений 

в сетевой инфраструктуре

36%
Не внедряли

24%
Плановая замена 

при обновлении

16%
Частично внедрили

12%
Старт массового 

внедрения

10%
Активное массовое 

внедрение

2%
Финал массового 

внедрения

Сегменты применения российских 

сетевых решений

Маршрутизация 37%

Коммутация ЦОД 31%

Ядро сети

Беспроводные сети

22%

21%

Сеть доступа

Все уровни 4%

36%Не внедряли

20%



Что определяет выбор решений:

факторы выбора

Сертификация ФСТЭК/ФСБ 25%

Доступность и короткие сроки поставки 24%

Государственная поддержка и льготы 23%

Наличие локальной технической поддержки 22%

Совместимость с текущей инфраструктурой 21%

Наличие в реестре Минпромторга 21%

Опыт внедрения у интегратора 17%

Поддержка и SLA 16%

Соответствие рекомендациям регуляторов 15%

Технические особенности

Рекомендации партнёров и дистрибьюторов

Цена

14%

13%

6%

36%
Не внедряли



Что определяет выбор решений:

барьеры внедрения

Опасения по качества

и надёжности продукции
35%

Ограниченный выбор и недостаточная 

производительность/технологичность 32%

Отсутствие проверенной экосистемы

(ПО, мониторинг, автоматизация) 30%
Предпочтение устоявшимся

зарубежным брендам 24%
Зависимость от конкретного

интегратора 21%
Сложности с интеграцией

в существующую инфраструктуру
21%

Анализируем рынок 20%

Недостаток референсов в сопоставимых

по масштабу проектах 18%

Высокая стоимость 17%
Отсутствие необходимой документации

или сертификатов 5%



Инвестиции и динамика рынка в 2026 году

Планы по увеличению

парка сетевых устройств (25/26)

Рост на 50+%

Нет

36%

16%

45%

3%

Рост на 10%

Рост на 20-50%

Изменение бюджета

на сетевое оборудование (25/26)

Умеренный рост

(10-20%)
34%

Значительный рост

(30+%)
10%

Без изменений

Умеренный спад

(10-20%)

28%

19%

Существенный спад

(30+%)

Затрудняюсь ответить 7%

2%



Инвестиции и динамика рынка в 2026 году:

объём бюджета на закупку

сетевого оборудования

Менее 100 млн руб.

32%
100-250 млн руб.

29%

250-500 млн руб.

15%

500-750 млн руб.

11% 4%

4%

4%

750 млн-1 млрд руб.

1+ млрд руб.

Затрудняюсь ответить



Как меняется рынок

сетевой инфраструктуры

Скорости растут не “везде”,

а “там, где нагрузка”

ЦОД становится центром 

инвестиций, остальная сеть 

стабилизируется

Управление важнее железа

Выбор оборудования

всё чаще определяется

не характеристиками,

а способностью встраиваться

в контур управления

и автоматизации

Импортозамещение — это 

встраивание, а не замена

Российские решения занимают 

отдельные роли, но не ядро 

инфраструктуры

Решения принимаются на 

уровне инженерного 

доверия

Не цена и не политика, а зрелость 

технологий определяет выбор

Рост рынка формируется не 

масштабом проектов,

а их повторяемостью

Ключевой драйвер — типовые 

внедрения и расширение 

существующей инфраструктуры,

а не единичные крупные сделки

1 2 3

4 5
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